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Somos el departamento de consultoría, estrategia, comercialización y desarrollo inmobiliario de Mediterraners. 

Pioneros y expertos en la conceptualización de territorios, urbanizaciones y resorts. Nos basamos en las últimas tendencias 
en sostenibilidad, medioambiente, ciencia, tecnología, neurociencia, biomimética y ecología.

¿Quiénes
somos?
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Empresas 
fundadoras
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Diseñamos y 
desarrollamos proyectos 

diferentes y únicos. 



Nuestros datos 

Viviendas vendidas  
+50.000 

Equipo  
+80 

Proyectos realizados
 +300

Servicios  
+400 

Empresas impulsadas    
+500 

Años en el sector  
+30 
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Hemos nacido para impulsar,  modernizar y digitalizar la 
Costa Mediterránea. 

Somos el departamento de Mediterraners que elabora 
estrategias, realiza consultorías y desarrolla planes 
inmobiliarios en todo el litoral. 

Mediterraners es pionero en conceptualizar territorios, 
urbanizaciones y resorts.  

Nuestro ADN
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Queremos transformar el medio en un lugar mejor, 
respetando su naturaleza y sus habitantes, creando 
entornos destinados a proporcionar al ser humano, un 
estado de completo bienestar, físico, mental y social. 

Creemos que es posible potenciar el entorno que 
abarca el Mediterráneo de una manera sostenible, 
unido a los últimos avances tecnológicos.  

Estamos especializados en diferentes ámbitos 
medioambientales, así como científicos, tecnológicos, 
neurocientíficos, biomiméticos y ecológicos para 
lograr un progreso global. 

Nuestra Misión
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La historia sí cuenta

+70 urbanizaciones  
comercializadas

Aguamarina
Albatros Playa
Artemar Villas
Bahía Blanca 
Balcones del Mar Menor
Brisas de Mar 
Calas del Pinar
Calas de Montesol
Club de Mar
Promosol 
Mirador de Sucina
Palmeral de Los Nietos
Florida Golf 
Hacienda La Ermita
Hacienda La Alegre
La Herrada 
La Nueva Ermita
La Tercia Real
Laguna Green
Las Buganvillas 
Las Salinas
Lomas de Roldán
Cuatro Picos

Balcones de la Ribera 
Los Flamencos 
Los Granados 
Los Jazmines Golf
Los Nardos 
Luna Mar 
Molino de la Puebla
Montesol Villas 
Pérgolas del Mediterráneos  
Pinada del Mar 
Pinada del Mar Menor
Pinada Gardens
Pinar Hill 
Playa Diamante
Playa Honda
Playa Paraíso
Promosol Villas
Prosucina
Rasomar
Brisamar
Lagusol 
Ribera Dos Mares
Ribera Golf

Sabina Golf
Saladillo Golf
Señorío de Roda
Solmar 
Sucina Golf and Country Club
Los Molinos 
Serena Golf
Pueblo Las Flores 
Dunas de San Fernando
Les Deveses 
Villas de Navias 
San Marino Beach
La Marina 
El Olivo de Oro
Pueblo Latino 
Las Artes Urbanización
Victoria Playa 
Golf Villamartín
Complejo Lugano
Complejo Leman
Complejo Garda
Complejo Lucerna
La Manga Club
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+28 desarrollos y construcciones
de promociones inmobiliarias

Primero de Mayo  
Santa María 
Arcos 
Isaac Peral 
Santa Clara  
Residencial Diagonal  
Dalí  
Urbanización Puerto Bahía
Fuensanta 
Huerto Cadenas
Urbanización Pueblo 
Salado
Oroya  
Pasaje I 
Ducado  

Erikas 
Pasaje II 
Concorde 
La Noria I 
La Noria II 
Nueva Condomina I
Nueva Condomina II
Escuelas de Ricote Artemar 
Villas 
Centro comercial Artemar
Ronda de Garay  
Miró 
Virgen de la Caridad
Marqués de los Vélez
Tesalia
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+ 7 desarrollos
de planes parciales

Urbanización y venta de naves industrial del polígono 
industrial La POLVORISTA  

Desarrollo urbanístico de Plan Parcial Espinardo D-2 
(Murcia) de 28.000 m2.   

Desarrollo urbanístico de Plan Parcial La Noria en Lorquí 
(Murcia) de 20.000 m2.   

Desarrollo urbanístico del Plan Parcial Marqués de 
Espinardo (Espinardo-Murcia) de 16.000 m2.   

Desarrollo urbanístico del Plan parcial Nueva Condomina 
de 35.000 m2.  

Desarrollo urbanístico del Plan parcial Av. De los Pinos de 
20.000 m2.  

Desarrollo urbanístico Plan parcial DR-2 Los Dolores de 
46.000 m2.
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+5 promociones premiadas 
por ayuntamientos, CCAA y 
colegios de arquitectos. Por su 
calidad, diseño, innovación y 
mantenimiento en el tiempo.  

EDIFICIO HUERTO CADENAS -JARDÍN DE LA PÓLVORA 

RESIDENCIAL TESALIA 

ARTEMAR VILLAS 

RESIDENCIAL PUEBLO SALADO 

RESIDENCIAL PUERTO BAHÍA 

Aunque el mejor premio 
para nosotros, son los 
clientes satisfechos. 



PUEBLO LAS FLORES 
(Manacor Mallorca) 

Viviendas: 420 unidades 

Importe: 70.217.700 €

M2 techo: 31.559 m2

Tipología: Chalets 100 % 

Nacionalidad compradora:

Una historia de éxitos

95% Alemania
5 % Inglaterra



DUNAS DE SAN FERNANDO 
(Oliva - Valencia)

Viviendas: 746 unidades 

Importe: 132.780.160 €

M2 techo: 64.156 m2

Tipología:

Nacionalidad compradora: 

Una historia de éxitos

Apartamentos 60% 
Bungalows 18% 
Chalets 15% 
Dúplex 7% 

92% España
7% Alemania 
1% Holanda / Finlandia



LA TORRE DE LA HORADADA
(Alicante) 

Viviendas: 4.560 unidades 

Importe: 555.584.010 €

M2 techo: 374.720 m2

Tipología: 

Nacionalidad compradora:

Una historia de éxitos

Chalets 96% 
Bungalows 4%

91%  España
5% Alemania
3% Inglaterra  
1% Suecia



URBANIZACIÓN LA  MARINA
(San Fulgencio  Alicante)

Viviendas: 196 unidades

Importe: 28.459.200  €

M2 techo: 14.607 m2

Tipología: chalets 100 %

Nacionalidad compradora: 

Una historia de éxitos

58% Alemania
25% Inglaterra
11% Suecia 
6% Holanda



VILLAS DE NAVIA 
(Campoamor Alicante) 

Viviendas: 88 unidades

Importe: 22.880.000 €

M2 techo: 9.856 m2

Tipología: Chalets 100 %

Nacionalidad compradora:

Una historia de éxitos

94% España
2% Bélgica
2% Noruega 
2% Alemania



OLIVO DE ORO 
(Santa Pola Alicante)

Viviendas: 395 unidades 

Importe: 86.167.275 €

M2 techo: 34.760 m2

Tipología:

Nacionalidad compradora: 

Una historia de éxitos

91% España
6% Alemania
3% Suecia

Chalets 78%
Dúplex 22 %



SAN MARINO
(Campoamor - Orihuela - Alicante) 

Viviendas: 576 unidades  

Importe: 84.015.360 €

M2 techo: 43.716 m2

Tipología: 

Nacionalidad compradora:

Una historia de éxitos

Apartamentos 85% 
Bungalows 8% 
Dúplex 7%

95% España
3% Finlandia
1% Alemania 
1% Suecia 



PUEBLO LATINO  
(Pilar de la Horadada - Alicante)

Viviendas: 1.380 unidades  

Importe: 247.737.600 €

M2 techo: 117.645 m2

Tipología:

Nacionalidad compradora: 

Una historia de éxitos

65% España
16% Suecia  
9% Inglaterra 
7% Alemania
3% Finlandia

Bungalows  46% 
Chalets 21% 
Apartamentos 17% 
Dúplex 16% 



MIL PALMERAS DE  CAMPOAMOR
(Pilar de la Horadada - Alicante) 

Viviendas: 300 unidades  

Importe: 51.090.100 €

M2 techo: 10.225 m2

Tipología: 

Nacionalidad compradora:

Una historia de éxitos

Apartamentos 92% 
Chalets 8%

92% España
3% Noruega
2% Suiza 
2% Irlanda
1% Francia 



DEHESA PLAYA
(Vergel - Alicante)

Viviendas: 518 unidades  

Importe: 85.568.560 €

M2 techo: 37.373 m2

Tipología:

Nacionalidad compradora: 

Una historia de éxitos

64% Alemania
8% España 
4% Holanda 
3% Noruega 
1% Suecia 

Chalets 88% 
Bungalows  12%
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Qué hacemos 

Somos el brazo comercial
de promotoras y constructoras. 

Su equipo. Su respaldo.
Vamos juntos en el proyecto

Análisis y   
estrategia de 

territorio 

Creación de 
conceptos 
y espacios 
singulares

Project 
management 

de desarrollos 
inmobiliarios

Planes comerciales 
nacionales e 

internacionales
para promotores 
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Con quién trabajamos

Propietarios de suelo con visión 
ganadora y empresarial

Inversores con visión estratégica 

Promotores que apuesten por 
la diferenciación y proyectos 
especiales
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Nuestros pilares

Nature / Eco 

RSC  

Sostenible  

CX  

TIC    

Biomimética

Accesibilidad  

Belleza  

Ciencia    

Integración social  

Economía circular  

Economía de la felicidad  
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Creados por
y para las personas. 



Departamentos 
para el desarrollo de proyectos

Ciencia 

Urbanístico  

Financiero  

Digitalización  

Sostenibilidad

Nature 

Fiscal  

Marketing  

Salud

Empresarial   

Director de Proyectos  
General

Legal   

Branding 
/ audiovisual   

Arquitectura 

Eco 

Político y relaciones 
institucionales 

nacionales e 
internacionales  

Experiencia de 
cliente  
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+ +

+

Departamento de ventas

Gestionamos integralmente 
todas las ventas inmobiliarias.

Departamento de ventas 
digitales interno.

Marketing digital inmobiliario.

Escuela de formación nacional 
e internacional para agencias 

comercializadoras.

+500
Red nacional de agencias

(solo agencias certificadas)

+600
Red internacional de agencias

(solo agencias certificadas)

Departamento de ventas 
interno offline.

Departamento de branding, 
digitalización y audiovisual 

interno.

“Somos el brazo comercial de promotoras y constructoras”.
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Si quieres que tu promotora
sea totalmente autónoma: 

Creamos tu departamento comercial interno 
(Aumentamos tus ventas directas)

1. Estrategia de 
diferenciación y 

posicionamiento. 

-Plan comercial nacional 
-Plan comercial internacional 
-Plan comercial digital 
-Plan comercial de afiliados 
-Estrategia de marketing 
OFF-line 

-Estrategia de marketing 
On-line 

-Estrategia de portales 
-Buyer persona 

4. Creación de
las bases comerciales 

externas:

-Selección de agencias 
-Objetivos 
-Normas 
-Protocolos 
-Plan de comunicación 
-Formación 

2. Aplicaciones 
de Branding y 
audiovisuales. 

-Dossiers 
-Infografias 
-Drones 
-3D 
-Vídeos 
-Realidad Virtual 
-Realidad Aumentada 
-Traducciones 
-Imprentas 

5. Plan de marketing 
digital nacional e 

internacional: 

-Estrategias 
-Redes sociales 
-Campañas 
-Posicionamiento SEO 
-Posicionamiento SEM 
-Facebook ADS 
-Programática 
-Inbound Marketing 
-Influencers 

3. Creación de
las bases comerciales 

internas:

-Equipo 
-Protocolos 
-Experiencia de cliente 
-Estructura   
-Objetivos 
-Liderazgo 
-Gestión de agencias 
colaboradoras 

-Contratación de personal 
(RRHH)

-Nivel financiero 
 

6. Digitalización: 

-Pagina web 
-Landing page 
-CRM de gestión 
-Plataforma de 
inboundmarketing 

-Plataforma de 
emailmarketing 

Gestión, control y supervisión de ventas y objetivos / Análisis de leads / Fuentes de generación (directos, portales, colaboradores, MKT 
digital…) / Análisis de perfiles (edad, nacionalidad, perfil socioeconómico…) / Control de departamento (auditorias internas, control de venta…) 

/ Elaboración de informes de control  / KPIs y Retorno de inversión



29

Mediterraners I Consulting Inmobiliario 

29

Mediterraners I Consulting Inmobiliario 

“No vendemos  inmuebles, 
creamos experiencias y 

bienestar, basándonos en 
la economía de la felicidad” 

(Happiness Economy)
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Digitalización en el proceso
de ventas y poscompra

Plataforma de formación para agencias + nube de descargas + CRM de gestión
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PLATAFORMA DE FORMACIÓN DE AGENCIAS MEDITERRANERS.

Nube interna de Mediterraners

CRM de gestión
de ventas y contactos

Formación sobre

IMPORTANTE:
Todas las agencias que pertenecen a nuestra red deben pasar nuestro filtrado formativo y de competencias reflejado 
en el sello de calidad Mediterraners.

- Descarga de dossieres
- Descarga de vídeos promocionales
- Descarga de aplicaciones

- Características de la promoción
- Tipo de vivienda
- Propuestas de venta
- Protocolos
- Costumbres
- Cultura
- Tradiciones
- Jurídico
- Fiscal
- Sello de calidad

- Ventas
- Visitas
- Cierres

- Horarios
- Conocimiento

de clientes

Q
U A L I T Y

 1
0

0
%

 Q
UALITY

 1
0

0
%
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“Estudiamos lo que quiere 
el cliente y se lo ofrecemos 

acompañado por la mejor
de las experiencias” 
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Un solo interlocutor.
Más de 1.000 agencias trabajando para ti y transmitiendo

1. Digitalización integral

2. Venta profesional

3. Protocolos y normas

4. Control de ventas y KPIs

5. Filtrado de agencias

6. Ahorro de tiempo

7. Orden

8. Profesionalidad

9. Experiencia de cliente
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Nuestra
diferenciación 

Experiencia y 
profesionalidad

+ 30 años 

El servicio más 
completo y 

especializado 
del mercado  Inmuebles 

comercializados
+50.000

Red de ventas  
nacional e 

internacional
+600

Un equipo 
profesional 
y altamente 
capacitado 

Departamento 
de digitalización, 

marketing y 
tecnología 

interna  
Servicios

360
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Tipos de resorts 
que desarrollamos

“Creamos resorts vivos, con alma”   

Eco
Resort 

Medical 
Resort  

Nature
Resort  

Relax
Resort  

Senior
Resort  

Sport
Resort  

Business 
Resort  

Luxury
Resort  
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Creamos conceptos y proyectos 
diferentes y únicos. Desarrollamos y 

vendemos más rápido, pero sobre todo 
desarrollamos y vendemos mejor. 
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Última tecnología

Trabajamos, disponemos y dispondrás de la última tecnología.
Estarás en vanguardia. Serás el número 1.

Realidad
virtual

Realidad
aumentada

Blockchain

Marketing digital 
inmobiliario

Customización 
digital

Inteligencia 
artificial

Big
Data

Drones

Venta online 
inmobiliaria
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En todos nuestros
desarrollos alineamos: 

Necesidades 
actuales  

Estrategia de  
territorio

Necesidades 
futuras  

Estrategia del
desarrollo  inmobiliario 
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Fases
(parte técnica)

Análisis

Estrategia Servicios
360

Plan y gestión 
comercial
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Bases de nuestra
metodología de desarrollo
Creación, posicionamiento y comercialización de proyectos inmobiliarios.

Análisis global
*Todo bajo control

Estrategia 
de territorio 
y desarrollo 

inmobiliario + 
alineamiento e 

impulso conjunto

Creación de
bases 

empresariales
*Estrategia 
empresarial

Marketing, 
branding y 

digitalización
*Última

tecnología

Creación de 
concepto y 

esencia
*Proyectos vivos, 

con alma

EXPERIENCIA DE TERRITORIO Y CLIENTE

Plan comercial
*Gestión
integral
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Fases de creación

Briefing
+ informe

Objetivos  
Necesidades  
Timming  
Análisis de 
mercado  
DAFO  

Antes de 
comenzar,
necesitamos 
saber 

Administrativas  
Financieras  
Técnicas  
Urbanísticas  
Arquitectónicas  
Paisajismo  
Suministros  
Legal  
Comercial 
Fiscal  
Urgentes  

Financiación / 
apalancamiento  
Líneas de avales  
Previsión de 
tesorería  
Estrategia de 
precios  
TIR 
VAN  
Cash flow  
Proyección 
financiera  
Business plan  

Creación de 
concepto y 
esencia  
Propuesta de 
valor  
Plan de 
diferenciación  
Plan de 
experiencia de 
cliente  
Model canvas  
ADN  
Misión, visión y 
valores

Objetivos  
KPIs  
Timming  
Creación de equipo  
Alianzas y 
proveedores  
Protocolos de 
trabajo  
Protocolos de 
comunicación  
Creación de 
procesos y 
funcionamiento 
similar al de una 
organización 
empresarial 

Fases  
Precios  
Servicios y timming  
Tipologías de 
construcción  
Zonas terciarias  
Zonas lúdicas 
Estudio de 
edificabilidad 
Normas  
Ficha urbanística  
Anteproyectos  
Entidad de 
conservación  
Normas 
comunitarias  
Bases y protocolos 
de alianzas  
Planos del Master 
Plan  
Plan TiC  
Planes (integración, 
social, nature, RSC, 
medical…) 

Soluciones, 
asesoramiento

y gestión  
Estudio Financiera  Bases de 

proyecto  

Concepto, 
esencia y 
posicio-

namiento
Master Plan  
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Plan de 
marketing 360 

Plan comercial  
Plan de marketing online 
nacional e internacional  
Plan de marketing offline 
nacional e internacional  
Creación de marca  
Creación de webs  
Traducciones  
Audiovisual  
Infografías  
3D  
Drones  
Interiorismo de oficina 

 Gestor de marketing  

Creación de bases  
Plan de formación  
Selección y 
administración de 
agencias  
Estructura  
Objetivos  
KPIs  
Plan nacional  
Plan internacional  
 
Gestor comercial 

- Gestión de proyecto  
- Mentoring empresarial  

- Gestión de servicios  
- Gestión integral de marketing y posicionamiento de marca a nivel nacional e internacional 

Online  
Offline  
Presentaciones 
nacionales e 
internacionales  
Ferias  
Gestión de agencias  
Oficina de ventas  
Atención al cliente 
Experiencia de cliente  
CRM  
Plataforma de 
emailmarketing  
Plan de inbound 
marketing  
Telemarketing 

Mantenimiento  
Gestión de incidencias 

Comercialización  
Plan 

comercial  Posventa  

- Mentoring personal
-  Gestión comercial  

Fase de comercialización 
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 Seremos tu brazo comercial, 
estratégico, de impulso y desarrollo.

Profesionalidad, tranquilidad y 
seguridad a tu alcance 
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www.mediterraners.com
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Inversión  para un resort
de 400 viviendas

Análisis previo + estrategia  6.000 € 

10.000 € 

Desde 15.000 € 

13% de la comercialización  

15.000 € 

96.000 € 

10.000 € 

Desde 25.000 €  

6.000 € 

6.000 € 

Soluciones integrales  

Master Plan de proyecto  

Plan de branding y digitalización  

Plan comercial y gestión comercial  

Análisis y soluciones financieras 

Plan de marketing 360  

Plan audiovisual  

Facebook ADS + vallas + imprenta + marketing tradicional  

Bases de proyecto + concepto + esencia + posicionamiento  


